
愛知・岐阜エリアにてのべ80名以上の経営者、経営幹部、独立希望者が受講！名古屋
第７期

林式ベーシック経営塾
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こんな経営者におすすめ

経営者としての仕事や責任範囲を知り経営力に自信を持ちたい 

スタッフの努力が報われる経営環境をつくり現場の笑顔や成長を促進したい 

数字に強くなりお金の管理やコントロールに強くなりたい

会社とスタッフのエンゲージメント（関係性の深さ）を高めたい

売上達成責任者ではなく、共に会社を発展させる経営幹部を育成したい

数多くの会社の経営事例を知って、経営擬似経験値を大幅アップさせたい

経営の原理原則をしり、自分らしい経営方針でビジョンを実現したい

1.QR コードを読み取ってください。

2. お問い合わせ欄に以下の情報をご
入力し、送信してください。

お申し込み方法

1人サロンから100店舗サロンの売上アップやV字回復を何度も手掛
けてきた“人をやる気にさせるマネジメント”を主体としたノウハウや
原則が詰め込まれた塾

サロン経営者として成功するために重要な５つのテーマをこの塾で学べます

サロン名

お名前

緊急連絡先

参加申込み
フォーム

売上を追う
だけではダメ

「ロマン」が
人を動かす

技術者と経営者の

「視点や仕事」
の違い

会社とスタッフの

「親密性をあげる
組織論」

経費の

適正分配と
適正利益を残す
3つのポイント

「経営者としての
リーダーシップ」

の取り方

【リカレントコース】
社会人美容師向け生涯学習コース美容学校共催

講師
林　哲平



カリキュラム内容（全 7回）

エモーショナルマネジメント株式会社 TEL：090-2684-8040

〒486-0958 愛知県春日井市西本町 3-61 Mail：contact@emotional-m.co.jp

店長と経営者の違い

経営者として組織を引っ張るリーダー論

ビジョンから始まる採用と組織づくり

競争力を高めてお客を集めるサロンづくり

サロンに利益が残るマネジメント

成長サロンの数値の活用方法

私のサロン改革と経営計画づくり

第1回

第2回

第3回

第4回

第5回

第6回

第7回

1月 21日 ㊋

2月18日 ㊋

3月18日 ㊋

4月15日 ㊋

5月20日 ㊋

6月17日 ㊋

7月15日 ㊋

林式ベーシック経営塾とは
愛知県名古屋市を拠点に、長年美容室やマツエクサロンなどのサロン経営者を支援してきたデザイン設計会社「有限会社キック」、名
古屋にて数々の実績を誇る求人会社「株式会社リクロコ」、経営コンサルタント会社「エモーショナルマネジメント株式会社」の3社によ
って立ち上げられた学び＆コミュニティづくりのプロジェクトです。東海エリアのサロン経営者が抱える困りごとや「こんなものがあったら
いいな」というニーズを解決するために、2019年に結成。

サロン経営者、経営幹部・幹部候補の方々対象

定員 24名

14:30~17:30（受付開始　14:00~）時間

全 7回
スポット参加 10,000円 /回（税込）

56,000円（税込）
受講料

ガモウ名古屋スタジオ
愛知県名古屋市中区丸の内 1-7-20 5F会場

カリキュラム詳細 講師

愛知を拠点に、美容室やマツエクサロンを専門にコ
ンサルティングを行い、小さな組織から規模を拡大
して経営が傾いたサロンのV字回復を得意とするコ
ンサルタント。プレイヤーから経営者への転換期に
あるサロン経営者を支援する。「人が集まり辞めない
組織づくり」「お金が残る財務体制」「強みと顧客を
結びつけるサロンづくり」の3つを基軸とした林式ベ
ーシック経営により、全国の事業拡大期に起こる経
営問題の解決や社員教育を行っている。

林　哲平
1977年、愛知県生まれ。サロンコン
サルタント歴20年。エモーショナル
マネジメント株式会社代表取締役。


